
 

 

 

 

 

Türk Firmanıza  

Amerikalı İş Ortakları ile  

Büyüme Fırsatı 

Amerikan Ticaret Müsteşarlığı 



Amerikan Ticaret Müsteşarlığı Misyonu 
 

 Ticari ilişkileri arttırmak 

 

 Küçük ve orta ölçekli işletmeler 

                     - Ortak işbirliği distribütörlük 

           - Temsilcilik fırsatları sağlamak 

 

 

 

                                            

Türk firmalarını Amerikalı firmaların ürün ve 

hizmetleri ile buluşturuyor, Türkiye’nin iş 

potansiyelini arttırmak için finansman 

bulmalarına yardımcı oluyoruz.  
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 Turkiye’deki Ofislerimiz: Önemli Türk İş Kurumları ile Ortaklıklar 

 

 Ankara – Ankara Sanayi Odasi (ASO) binasinda 

 

 İstanbul – ABD Başkonsolosluğu binasinda 

 

 İzmir – İzmir Ticaret Odası (IZTO) binasında 

 

 
İstanbul  

İzmir 

Ankara  



Neden ABD Ticaret Müsteşarlığı ile 

Çalışmalısınız? 
 

 İhtiyaçlarınıza uygun Amerikan mal ve hizmete ulaşabilmeniz iҫin 

 

  ABD’deki tüm eyaletlerde 100’den fazla ofis aği ile, ABD’li güvenilir 

tedarikçilere daha kolay ulaşabileceğiniz iҫin 

 

  Databankamızda bulunmanız nedeni ile ek iş fırsatları sağlayabilmeniz 

iҫin 

 



Rakamlarla Türk-Amerikan Ticaret ve 

Yatırım İlişkileri 
 
 

 

 

 2009 İkili Ticaret:    10.7 milyar $ 

 2010 İkili Ticaret:   14.7 milyar $ 

 2011 İkili Ticaret:   19.8 milyar $ 

 2012 İkili Ticaret:   19 ~ milyar $ 

 2013 İkili Ticaret: (Yarım Yıl)  9 milyar $ 

 

 

 

 

 

Giderek Artmakta Olan İkili Ticaret Potansiyeli  

 

 



Türk-Amerikan Ticari İlişkilerinin 

Geliştirilmesinde Önemli Sektörler  

 Sağlık ve Tıp Teknolojisi 

 Enerji ve Yenilenebilir Enerji 

 Çevre Ekipmanları ve Hizmetleri 

 Savunma ve Havacılık Ekipmanları ve Hizmetleri 

 Tarım ve Gıda Endüstrisi 

 Otomotiv  

 Bilgi ve İletişim Teknolojileri 

 İnşaat ve Mühendislik 

 Plastik Malzemeler ve Plastik İşleme Makinaları 

 ABD’de Üniversite Eğitimi 

 



Türk Firmalarına Sunulan Hizmetler - 1 
 

 

 Tedarikçi Belirleme Programı: geniş 

iletişim ağı sayesinde, uygun Amerikalı 

tedarikçilere kolay ulaşım 

 

 Ticari Talep Programı: ithalat 

taleplerinin, Amerikalı firmaların  ziyaret 

ettiği web sitesi üzerinden duyurulması 

 



Türk Firmalarına Sunulan Hizmetler - 2 
         

   Uluslararası Alım Heyeti Programı 

 

   -Amerikan Ticaret Bakanlığının onayladığı 

   -A.B.D. ve Avrupa’daki fuarlara   

   -Türk heyeti olarak katılım 

             --ücretsiz veya indirimli kayıt 

             --seyahat organizasyonları 

             --Amerikan firmalarıyla randevular 

             --görüşmelerde destek 

             --özel resepsiyon ve sosyal aktivitelere katılım fırsatı 



Türk Firmalarına Sunulan Hizmetler - 3 
 Hizmet Tanıtım Programı:  

 -Türkiye’de iş yapacak Amerikan şirketlerine 

 -Türkiye ve bölgede hizmet vermek isteyen Türk firmaları için 

 -Amerikan Ticaret Müsteşarlığı web sitesinde tanıtım fırsati 

http://export.gov/turkey/businessserviceproviders/index.asp 

 

 SelectUSA:  

 -ABD’de yatırım yapmak isteyen  

 -Türk firmalarına danışmanlık:  

                      http://selectusa.commerce.gov 
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     Ticaret ve Proje Finansmanları: 

 US Ex-im Bank (Amerikan İthalat İhracat Bankası):  

                --ABD  ürünlerine, uygun koşullu krediler 

  --Türkiye: Dokuz öncelikli ülkeden birisi 

 --Türkiye’ye verilmiş açık olan toplam krediler                 4.1 milyar $ 

 OPIC (Denizaşırı Özel Yatırım Kurumu):  

 --ABD’li firmalarin yurtdışı yatırımlarına destek 

        --Türkiye’ye verilmiş toplam krediler          1.0 milyar $ 

 USTDA (Ticaret ve Kalkınma Ajansı):  

 --Ekonomik büyümeyi  destekleyen  

 --Sürdürülebilir altyapı projelerinin  

 --Fizibilite çalışmaları için hibe 

 --Eklediği sektörler: 

               --Yenilenebilir Enerji, Ulaştırma, Elektrik İletim ve Dağıtımı, 

               --Bilişim ve İletişim Teknolojileri, Geleneksel Enerji  



EX-IM Bankası’nın Türkiye’deki Bazı 

Projeleri 
     EXIM Gebze ve Adapazarı Elektrik Üretimi Projeleri : 

 

 Amerika Birleşik Devletleri İhracat-İthalat Bankası (Ex-Im 

Bank), Türkiye'de iki tane santral inşa etmek amacıyla Amerikan 

ekipman ve hizmet ihracatını destekleyerek toplam 523.000.000 $ 

lık finansmanı onayladı. Başlıca Amerikan ihracatçıları Bechtel 

Power Corp. ve General Electric; proje sponsorları InterGen, 

Boston,MA ve Shell Ltd.; ayrıca Türkiyedeki en büyük inşaat 

firmalarından biri Enka İnşaat ve Sanayi A.S. dir. Kurul Onayına 

Göre; 

 

 İstanbul'un yaklaşık 100 km doğusunda bulunan Adapazarı 1.554 

megavatlık gaz yakıtlı kombine enerji santralinin tasarım, tedarik, 

inşa ve sahipliği için  Amerikalı İhracatçılara Gebze Elektrik 

Üretim proje şirketine yatırımda bulunmaları amacıyla 

334.000.000 $ lık uzun vadeli yatırım destek garantisi.  

 



OPIC’in Türkiye’ye Yaptığı Bazı 

Yatırımlar 

 OPIC ( Denizaşırı Özel Yatırım Kurumu) , Amerikan 
Hükümetinin Kalkınma Finans Kurumu Yönetim Kurulu 
uzun vadeli kredilerden yoksun olan küçük ve orta ölçekli  
girişimci işletmeler için Türkiye'nin önde gelen 
bankalarından biri ile  400 milyon $ lık finansman desteğini 
onayladı.  

 

 Bu proje özel olarak kadın girişimcileri desteklemeye 
yönelikti. Garanti Bankası Türkiyenin ikinci özel bankası ve 
Kobi borçları için yıllardır kredi vermekte olan bir bankadır. 
Garanti, OPIC in sağladığı bu fırsatı değerlendirerek 
Amerikan MBIA sigorta ile işbirliği içinde  üretim, turizm, 
hizmet ve inşaat sektörleri gibi pek cok sektörden  KOBI 
lere kredi  vermiştir. Bu yeni proje de  kadınların kendi 
işlerini kurabilmeleri için kadın girişimcilere odaklanarak 
onlara verilen kredi miktarlarını arttırmayı amaçlar. 



Başarı Öyküsü (Örnek 1)  

Türk Firmasının Amerikan Teknolojisi Arayışı 

 İzmir’de plastik ihracatı yapan bır firma enerji maliyetini 

düşürmek için Amerikan teknolojisi kullanmak ister. 

 Bu İzmir Firması 3-4 tane Amerikalı tedarikçi bulmak amacıyla 

İzmir’deki Amerikan Ticaret Müsteşarlığı ile iletişime geçer. 

 İzmir Ofisimiz  Amerika’daki 100 den fazla ofisimiz ile iş 

birliği yaparak aranan tedarikçilerle bağlantı kurmayı sağlar. 

 İzmirli firma Amerikan İhracat İthalat Bankası’ndan aldığı 

450.000 dolarlık kredi ile Amerika’dan gerekli ekipmanların 

siparişini verir. 



Başarı Öyküsü (Örnek 2): 
Türk Firmanın Ticaret Sergisinde Amerikalı Partner Arayışı 

 İstanbuldan bir paketleme firması Amerikadaki hatrı 

sayılır nitelikteki PackExpo Ticari fuarına katılmak 

amacıyla İstanbul’daki Amerikan Ticaret Müsteşarlığı ile 

iletişime geçer. 

 

 Bu firma Amerikan Büyükelçiliği’nden bir yetkili ile Las 

Vegas’taki PackExpo fuarına gider ve yetkilimiz fuardaki 

potansiyel alıcı firmalar ile İstanbul şirketini bir araya 

getirir. Bu Türk Firması ayrıca Gürcistan. Özbekistan ve 

Türkmenistandan pek çok alıcı adayları ile de tanışma 

fırsatı yakalar. 

 

 İstanbul Firması Orta Asya ve Kafkaslar için aldığı yetki 

dahilinde Amerikan paketleme teknolojisinin Türkiyedeki 

distribütörlüğünü yapmaya başlar. 



Türk Firmasının Amerikan Pazarında 

Satışlarını Arttırma Öyküsü  

 Ankara’ dan inşaat malzemeleri ihraç eden bir firma  

Amerika’daki satışlarını arttırmak ister. Bu yüzden 

Ankara’daki Ticaret Bakanlığı ile görüşme yapar ve 

Amerika’da bulunan 8 tane Ticaret Bakanlığı ofisi yardımı ile 

yeni alıcılara ulaşır. 

 

 İyi miktarlarda yapılan satışlar sayesinde bu Türk Firma 

Amerika’da bir fabrika açmaya karar verir. Ankara’daki 

Amerikan Ticaret Müsteşarlığı devletler arası bilgi akışını 

sağlar. 

 

 Ankara Firması Amerikalı üreticilerle ve kendi üretimi ile 

ihracatını Amerika Kanada ve Meksika’ya kadar genişletir.  



Türk Firmasının Amerikan Pazarında 

Satışlarını Arttırma Öyküsü  

 Ankara’ dan inşaat malzemeleri ihraç eden bir firma  

Amerika’daki satışlarını arttırmak ister. Bu yüzden 

Ankara’daki Ticaret Bakanlığı ile görüşme yapar ve 

Amerika’da bulunan 8 tane Ticaret Bakanlığı ofisi yardımı ile 

yeni alıcılara ulaşır. 

 

 İyi miktarlarda yapılan satışlar sayesinde bu Türk Firma 

Amerika’da bir fabrika açmaya karar verir. Ankara’daki 

Amerikan Ticaret Müsteşarlığı devletler arası bilgi akışını 

sağlar. 

 

 Ankara Firması Amerikalı üreticilerle ve kendi üretimi ile 

ihracatını Amerika Kanada ve Meksika’ya kadar genişletir.  



USTDA’in Türkiye’de ki Bir Bașarı Öyküsü  
 

 USTDA nın araştırma sonuçlarına göre Türkiye’deki en büyük özel  jeotermal  

tesis  2009 yılının mayıs ayında kullanıma hazır hale geldi. Özel bir Türk şirketi  

olan Gurmat  Enerji Yatırım ve Ticaret şirketi tarafından  Aydın Gemencik’te 

jeotermal bir sahaya 47.5 megawatt lık tesis kuruldu. İnşa esnasında yaklaşık 23 

milyon dolar değerinde Amerika’dan ithal edilmiş ekipman ve hizmet kullanıldı. 

USTDA nın sponsorluğu bu tesisin kuruluşu ve işleyişi açısından büyük önem 

taşıdı ve projenin hızlı ilerlemesine yardımcı oldu. 



Amerikan Ticaret Müsteşarlığı Yapısı - 2 

      Yurtdışı Sorumluluk Bolgelerimiz: Türk Amerikan İş Birliğini Diğer 

Pazarlara Taşıyabilmek İçin 

 

 

 Azerbaycan 

 Gürcistan 

 Türkmenistan 

 Özbekistan  

 

 

 



Türk Firmanız Amerikaya İhracat Yapmak ya da 

Mevcut İhracatını Arttırmak İstiyor ise; 

 Türk Ekonomi Bakanlığı Türk ihracatçılara dünyanın pek çok yerinde denizaşırı 

ülkelerden alıcılar bulmaları için yardım ediyor. 

 

 Bakanlık, Amerika’daki 30 dan fazla personeli ve 7 ofisi ile Türk firmaların 

Amerikalı alıcı bulmaları ve bu alıcılara yetki vermeleri konusunda hizmet veriyor. 

 

 Contact: Abdullah Köten, Washington Ticaret Başmüşaviri                      

mail: vasington@ekonomi.gov.tr 

                  Web sitesi: http://www.musavirlikler.gov.tr/index.cfm?ulke=USA&dil=TR&Submit=Enter    Ph: 

00 1 202 612 67 80-81 

 

mailto:vasington@ekonomi.gov.tr
http://www.musavirlikler.gov.tr/index.cfm?ulke=USA&dil=TR&Submit=Enter


ABD İle İş İlişkilerinizi Geliştirmek İçin  

 

Türkiye’deki ABD ile ticaret ortağınız:  

A.B.D. Ticaret Müsteşarlığı  

www.buyusa.gov/turkey  

   
 

http://www.buyusa.gov/turkey
http://www.buyusa.gov/turkey
http://www.buyusa.gov/turkey


Türkiye'deki A.B.D. Ticaret Müsteşarlığı Ofisleri 

Ankara: 

Michael Lally, Ticaret Müsteşarı 

Michael.Lally@trade.gov 

John Fay, Ticaret Ataşesi 

John.Fay@trade.gov    

İstanbul: 

Manoj Desai, Ticari Konsolos 

Manoj.Desai@trade.gov  

Jeffrey Justice, Ticaret Ataşesi 

Jeffrey.Justice@trade.gov 

İzmir: 

Berrin Erturk, Ticaret Müsteşar Yardımcısı  

Berrin.Erturk@trade.gov   
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Bize Zaman Ayırdığınız İçin  

Teşekkür Ederiz!  

 

 


