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PROGRAM POMOCY

POLSKIM IMPORTEROM (PPPI)

Program Pomocy Polskim Importerom (PPPI) jest programem stworzonym przez Departament Handlu Stanów Zjednoczonych w celu ułatwienia firmom polskim nawiazania kontaktów handlowych z dostawcami ze Stanów Zjednoczonych.  PPPI skierowany jest do firm polskich, które:

-   poszukują dostawcy określonego produktu na rynku amerykańskim

-   są zainteresowane przedstawicielstwem firmy amerykańskiej na polskim rynku

-   poszukują partnera amerykańskiego do wspólnej inwestycji lub spółki joint venture

-   są  zainteresowane zakupem licencji od amerykańskiego partnera    

Biuro Radcy Handlowego Ambasady Amerykańskiej w Warszawie przekazuje informacje zawarte w formularzach PPPI bezpośrednio do Departamentu Handlu Stanów Zjednoczonych w Waszyngtonie za pomocą poczty elektronicznej.  Wszystkie oferty PPPI publikowane są tego samego dnia w Elektronicznym Biuletynie Informacyjnym Departamentu Handlu w celu natychmiastowej dystrybucji.  Oferty PPPI przekazywane sa także pocztą elektroniczną do oddziałów Departamentu Handlu w poszczególnych stanach Stanów Zjednoczonych.   Docierają rownież do wielu prywatnych i publicznych izb i stowarzyszeń handlowych oraz do dzienników i  magazynów prasowych, ktore zamieszczają oferty PPPI w swoich publikacjach.  Magazyn Departamentu Handlu “Commerce Business Daily”, docierający do 25,000 subskrybentów w Stanach Zjednoczonych, regularnie publikuje informacje o zagranicznych przetargach rządowych przekazywane przez Biuro Radcy Handlowego również poprzez PPPI.

Zachęcamy Państwa do skorzystania z programu PPPI , który jest bardzo skutecznym i szybkim sposobem dotarcia do firm na rynku amerykańskim.  Prosimy o dostarczenie wypełnionergo formularza PPPI do naszego biura w Warszawie, Al. Jerozolimskie 56c, tel. (22) 625-43-74, fax. (22) 621-63-27.  W następstwie naszych działań,  firmy amerykańskie zainteresowane Państwa ofertą skontaktują się bezpośrednio z Państwa firmą.   

Instrukcja zatwierdzania ofert do programu PPPI
Aby oferta została zatwierdzona i przedłożona do programu PPPI, powinny być spełnione warunki 1-5 wymienione poniżej.  W przypadku nie dostarczenia wymaganych w formularzu informacji,  Biuro Radcy Handlowego może nie przyjąć oferty.  Zatwierdzenie ofert ma na celu wyeliminowanie niewarygodnych nabywców lub takich, którzy nie dostarczą wystarczających informacji o swojej firmie lub produkcie.

1.  Aby oferta została przyjęta przez Biuro Radcy Handlowego, należy wypełnić wszystkie pozycje zaznaczone (*).

2.  Informacje o produkcie muszą być pełne, z właściwym opisem, tak aby dostawcy amerykańscy wiedzieli, jaki produkt chcecie Państwo zakupić.

3.  Informacje o firmie muszą być pełne i wykazywać, ze firma jest wiarygodna. Oceny wiarygodności dokonuje Biuro Radcy Handlowego biorąc pod uwagę lokalne standarty.

4.  Zamiar zakupu lub reprezentacji oznacza, że firma zakupi towar lub będzie reprezentować firmę amerykańską jeśli cena, warunki i jakość towaru bedą odpowiednie.

Poniższe punkty wskazują, że zamiar będzie zaakceptowany:

-  Natychmiastowy zakup i dostawa (1-2 miesiace)

-  Zakup w krótkim terminie (2-6 miesiecy)

Poniższe punkty podlegają subiektywnej ocenie Biura Radcy Handlowego:

-  Zakup zostanie dokonany w przyszłości (6 miesięcy lub więcej)

-  Inna sytuacja, np. taka, kiedy firma szuka alternatywnych źródeł zaopatrzenia, oferta zawiera trwałe możliwości sprzedaży itp

Warunki dyskwalifikujące ofertę:

-  Doraźne zakupy niesprecyzowanych produktów

-  Zbieranie informacji

-  Szukanie firm amerykańskich, którym można sprzedawać towar     

5. Ograniczenia czasowe. Nie są brane pod uwagę oferty, które nie dają dostawcom amerykańskim wystarczajaco dużo czasu na udzielenie odpowiedzi.                                                                                                                                         


Informacja o Produkcie 

Prosimy wymienić usługi i produkty, które chcielibyście Panstwo nabyć. Prosimy o udzielenie dokładnych informacji. Dla każdego zgłoszonego produktu należy wypełnić jedną stronę. Jeśli są Państwo zainteresowani współpracą na zasadach Joint Venture, prosimy odpowiedzieć na pytania do punktu B włącznie.

* Jakiego rodzaju ofert lub współpracy handlowej z dostawcami amerykańskimi Państwo szukają?

() Zakup bezpośredni

() Handel wymienny



() Dystrybucja


() Inwestycje

() Licencja


() Agent

() Przetarg NATO  

() Spółka Joint Venture

() Przetarg rządowy

() Przetarg MTN

* Kod taryfy celnej PCN (co najmniej 6-ściocyfrowy):________________________________

* Ogólny opis produktu:________________________________________________________

_______________________________________________________________________

A. Szczegółowy opis produktu (lub propozycja spółki Joint Venture, inwestycji lub             licencji):_________________________________________________________________

________________________________________________________________________

________________________________________________________________________

* B. Dane techniczne produktu:_______________________________________________

________________________________________________________________________

* C. Potrzebna ilość: ________________________________________________________________________

* D. Cena (w $US.):________________________________________________________

* E. Data realizacji zamówienia:_______________________________________________

* F. Inne informacje:


Warunki płatności: ___________________________________________________
 


Warunki dostawy: ____________________________________________________


Czy jest potrzebny kontakt serwisowy?:___________________________________


Kto bedzie użytkownikiem końcowym?: ___________________________________


Jakie będzie użycie końcowe?: ___________________________________________




Informacja dotycząca odpowiedzi

* A. Czy firmy powinny odpisywać w języku angielskim czy w innym?


() język angielski

() inny (proszę podać)__________________________

* B. Najdogodniejszym sposobem przesłania odpowiedzi będzie:


() poczta
() telefon

() fax

() telex

() e-mail

* C. Czy oczekujecie Państwo odpowiedzi tylko od producentów, czy również od agentów i dystrybutorów?:


() Tylko producenci

() Agenci i dystrybutorzy 

D. Jakich informacji oczekują Państwo od dostawców amerykańskich (ceny, warunki dostawy i płatności, broszury, inne)?:               

_____________________________________________________________________

_____________________________________________________________________

* E. Jakie czynniki bedą miały największy wpływ na Państwa decyzję dokonania zakupu (cena, termin dostawy, warunki płatności): 

________________________________________________________________________

* F. Inne informacje:

Jak określają Państwo swoje intencje co do zakupu, inwestycji lub uzyskania licencji?:

     () Zakup natychmiastowy/dostawa/inwestycja (1-2 miesiące)

     () Zakup w krótkim terminie (2-6 miesiące)

     () Zakup w przyszłości (6 miesięcy lub więcej)

     () Inne (proszę opisać)__________________________________________________

Jakiego rodzaju zakupu, inwestycji lub licencji Państwo oczekują?:


() Regularnych/długoterminowych dostaw; ciągłej sprzedaży


() Zakup małych lub średnich ilości w chwili obecnej z możliwością zwiększenia 
zamówień w przyszłości


() Zakup jednorazowy.


() Inne_______________________________________________________________





Informacja o Firmie
1. Dane kontaktowe:

     Osoba do kontaktu z firmami amerykańskimi:_______________________________

     Stanowisko: __________________________________________________________

     Nazwa firmy: _________________________________________________________

     Adres firmy: __________________________________________________________

     Telefon:_____________ Fax:_____________ Telex:__________________________ 

     E-mail:________________________         

    Internet:________________________

2. Dane firmy:

* A. Rodzaj firmy:


() Importer bezpośredni

() Firma handlowa


() Producent



() Firma usługowa


() Detalista



() Inne


() Agent


() Dystrybutor

* B. Rok założenia: _______________________________________________________________________

* C. Liczba pracowników:

     () 1-9
 () 10-49
() 50-249
() 250-1000
() 1000 i więcej

* D. Roczna sprzedaż (w tys. $US.)

     () mniej niż 500  () 500-5000  () 5001-50000  
() 50001-250000 
() powyzej 250000 

E. Czy jesteście Państwo członkiem izby handlowej lub stowarzyszenia handlowego? 

________________________________________________________________________

* F. Nazwa i adres banku lub inne referencje finansowe:   

________________________________________________________________________

G. Nazwy firm amerykańskich, które Państwo reprezentują lub współpracują: 

________________________________________________________________________

* H. Inne informacje: 

Rodzaj firmy:
() Państwowa   () Prywatna

Teren sprzedaży: 

________________________________________________________________________

Liczba agentów handlowych lub sprzedawców: ()1-5  () 6-10 ( ) 11-25  () 25 i 
więcej

*  I. Proszę krótko opisać Państwa firmę i jej główną działalność: 

________________________________________________________________________

________________________________________________________________________

________________________________________________________________________

________________________________________________________________________

________________________________________________________________________

Zobowiazuję się udzielać odpowiedzi firmom amerykańskim w jak najkrótszym czasie.

                                         Pieczątka firmowa i podpis:




_____________________________
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